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Paakirjoitus Interrollin ROIl-partneri  Ferroplanin laatikko- Mitattavaa
1. Suomessa rata Veripalvelulle tehokkuutta

Jy-Ka-traverssi Uudet FerroPower PalletMaster
siirtaa 40 tonnia Ferroplanilaiset

Esittelyssa Me olemme
Laatuyksikko Ferroplan
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Vanhaa ja vahvaa on tahto pitaa valmistus omissa
kasissa myos tulevaisuudessa: Ferroplan on val-
mistanut 40 vuoden ajan kuljettimia itse. Useat alan
yritykset ovat tehneet toisenlaisen ratkaisun ja kes-
kittyneet toiminnassaan esimerkiksi automaatioon,
robotiikkaan tai tavaravirtojen hallintaan. Nama
asiat ovat tarkeitd myos meille, mutta raskaissa kul-
jetinjarjestelmissa itse kuljettimien toiminnallisuus
ja turvallisuus nayttelevat niin merkittdvaa osaa,
etta vain sita kautta voimme tarjota asiakkaillemme
parhaan kokonaisratkaisun.

Uutta on tahto kansainvalistya: Kansainvalistymi-
nen ei tapahdu hetkessa, pohjatyot sita varten on
aloitettu jo paljon aiemmin. Olemme panostaneet
organisaatiossamme merkittavasti laatuun, proses-
seihin ja uuteen henkilostoon, myos vastuullisuuden
rooli on korostunut. Ferroplanin toimitusten koko ja
haastavuus on kasvanut myos kotimaisessa mark-
kinassa, mika on auttanut meita kehittamaan toi-
mintojamme tulevaisuuden kansainvalistd kasvua
silmalla pitaen.
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JOTAIN VANHAA, JOTAIN UUTTA,
JOTAIN LAINATTUA JA JOTAIN PUNAISTA

Olen ollut Ferroplanin toimitusjohtajana reilun vuoden verran.
Paljon on tapahtunut, mutta erds merkittdvimmista asioista tuli
vuoden vaihtuessa 2023 puolelle, kun omistajat maarittelivat Ferropla-
nille uuden vision. Edellinen visio, Suomen markkinajohtaja valituissa
segmenteissd, oli saavutettu ja oli aika asettaa rima korkeammalle. Uusi
visio on tulla kansainviéliseksi erikoiskuljettimien valmistajaksi. Siind
totisesti on jotakin vanhaa, uutta, lainattua ja paljon punaista.

Lainattua on halua oppia kumppaneiltamme:
Kansainvalistymista on haastavaa toteuttaa yksin,
sen vuoksi olemme asettaneet strategiseksi tavoit-
teeksi kumppaniverkoston luomisen. Yhdessa part-
nereidemme kanssa parhaat kaytannot toisiltamme
lainaten pystymme tarjoamaan loppuasiakkaille laa-
jemman kokonaisuuden kuljettimien ymparille.

Punaista on olemassaolomme edellytys, se
miksi erotumme (varimmekin avulla) muista ja
saamme tulla joka paiva toihin: missiomme on olla
Tuotantoketjun vahvin lenkki, teemme asiakkaidem-
me tehdastyOsta tuottavaa ja turvallista, nyt vain
laajemmalla markkina-alueella. Lisaksi FerroCare
huolto- ja varaosaliiketoiminta tukee asiakkaitamme
kuljetinjarjestelmien kayton aikana taaten laitteille
pitkan kayttoian.

Talla kombolla kohti uutta!

Antti Rousku, CEO
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FERROPLAN ON INTERROLLIN ROI-PARTNERI
ENSIMMAISENA SUOMESSA

Rolling On Interroll, tai lyhyemmin ROI, on Interrollin hallinnoima kansainvéalinen kump-
panuusohjelma. Ohjelma on tarkoitettu pk-yrityksille, ja ohjelmaan paasy perustuu
tiettyihin valintakriteereihin. Franz Schopf on ROI-ohjelman Global Program Director.

“Potentiaalinen ROI-ehdokas on Interrollin pitka-
aikainen ja hyva asiakas, jonka tunnemme hyvin.
Yhteisymmarrys ja luottamus on jo olemassa”,
Schépf kertoo. Schopfin mukaan ROI-kump-
panistatus voidaan ndhda laatusertifikaattina:
kumppanilla on laatu kunnossa seka kunnianhi-
moa kasvaa. Ferroplan hyvaksyttiin kumppaniksi

loppuvuodesta 2022,

Miten ROIl-kumppanuus nakyy kaytannossa?
Kumppanuus tarkoittaa, ettd Ferroplanilla on osaa-
mista tietyista Interroll-teknologioista. Ferroplanin
asiakkaille kumppanuus puolestaan osoittaa, etta
Ferroplanilla on tarvittavat valmiudet integroida In-
terroll-teknologioita omiin projekteihinsa.

Kumppanuus mahdollistaa myos Ferroplanin osal-
listumisen tuotekehitykseen Interrollin kanssa.
ROI-kumppanit ovat aina kartalla siita, mita Inter-
roll-uutuuksia on tulossa markkinoille. Koska Fer-
roplan on ensimmainen ROIl-kumppani Suomessa,
pystymme tarjoamaan ensimmaisena uusia Inter-
roll-teknologioita asiakkaillemme. ROl -yhteiso tar-
joaa myds voimaa isompien projektien hoitamiseen,
koska pk-yritysten resurssit eivat riita kaikkeen:
maailmanlaajuinen verkosto auttaa valtavasti, silla
jokainen jasen voi etsia kumppania maailmanlaajui-
sesta poolista.

“Interrollin rullakuljettimet ovat toimiva ja

kustannustehokas perusta laatikkoradalle.
Meidan tehtdavaksemme jéi suunnitella ja toteuttaa

toimiva kokonaisuus asiakkaan toivomusten mukaan.”

Kalle Virta, Sales Manager, Industrial OEM:s

"Ei pitaisi puhua b2b-maailmasta, vaan human-to-human -maailmasta.
) Ihmisilla on merkitysta. Kun etsimme uusia ROI-ehdokkaita, haluan tietaa,
millaisia ihmisid poytien takana istuu. Jos haluaa olla osa tata yhteisééa, on

kulttuurin oltava avoin. Myos ROI-yhteisén sisalld saattaa olla jonkin verran

Franz Schopf
ROI Global Program Director

kilpailua jasenten valilla nyt tai tulevaisuudessa koska nama pk-yritykset
ovat melko nopeita liikkeissdén ja voivat siirtya uusille markkinoille nopeas-

tikin. Jos ROI-yhteisén jéasenilld on yhteinen késitys avoimuudesta ja lapinakyvyydesta, on helppoa kilpailla yh-

dessa projektissa ja olla kumppaneita seuraavassa. Olemme ndhneet taméan tapahtuvan.

On sovitettava yhteen eri kumppaneiden vahvuuksia: ohjelmistot ja laitteistot, mekaaniset ja sdhkdiset,

raskaat ja kevyet. Tarkeintd on kuitenkin, ettd mukana ovat juuri sopivat ihmiset. Luottamus on ihmisten vuoro-

vaikutusta, inhimillista vuorovaikutusta, halukkuutta avautua ja jakaa asioita yhteison sisalla. Jos luottamusta ei

ole, el myoskaan synny tunnetta yhteenkuuluvuudesta tai yhteisollisyydesta. Siksi nama asiat ovat niin tarkeita

ROI-ohjelmassa", Schépf paattaa.
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Ferroplanin toimittama laatikkoratajarjes-
telma kuljettaa nyt suomalaisten luovutta-
maa verta. Vuonna 2022 Suomen Punaisen
Ristin Veripalvelu valitsi Ferroplanin toimit-
tamaan sahkoistetyn laatikkoradan, jonka
ansiosta verituotteiden késittely tehostui.

Varastopaallikko Mikko Tuononen: “Kilpailutuk-
sen valintakriteereja ol luonnollisesti monia, mutta
iso juttu oli, etta Ferroplan pystyi teknisesti toteutta-
maan juuri sellaisen radan kuin halusimme.”

Luovutetun veren kasittely ja prosessointi on jatk-
vaa koska verta on oltava varastossa tietty maara ja
se on tuoretuote. Jotta Suomen verivarastot sailyvat
turvallisella tasolla ja kaikille potilaille riittaa verta, ve-
renluovuttajia tarvitaan joka arkipaiva 700-800, eli
viikkotasolla karkeasti noin 3500 veripussia saapuu
kasiteltavaksi. Luovutetusta veresta erotetaan
kolme veren osaa: punasolut, plasma ja verihiuta-
leet. Taman jalkeen tuotteet lahtevat sairaaloihin tai
esimerkiksi jatkojalostukseen plasmalaakevalmis-

tukseen.

FERRONEWS

FERROPLANIN TOIMITTAMA
LAATIKKORATA ON VARMATOIMINEN

Kuljettimella kulkee noin 3500 veripussia viikossa, myds tyhjét
kuljetuslaatikot palautuvat varastoon.

“Ennen vanhaan taysia ja tyhjia verilaatikoita raahat-
tiin rullakoissa ja karryissé paivan mittaan edestakai-
sin. Laatikkorata helpottaa huomattavasti tata tyota:
radan toisessa pdassa voidaan purkaa ne laatikot ja
laittaa radalle ja ajaa automaattisesti myds takaisin
alkupaahan.”

Helppo kaytettavyys on iso asia:

"On kaksi nappia, eteen tai taakse. Jompikumpi
suunta on aina paalla: sen kun otat laatikon valista,
Ja koko ketju liikkuu eteenpain.”

Veren logistiikkaprosessi on kehittynyt aikojen saa-
tossa hyvinkin fyysisesta varastotyosta kohti yha

“Meillahan tuli tavallaan kaksi kuljetinrataa. Ensim- suurempaa automaatiota:

mainen rata on varaston sisélla, Se on tarkoitettu
tyhjille verenkuljetuslaatikoille. Toinen rata kulkee va-
rastosta tuotantotiloihin. Matkaa on noin 50 metria.”

Osa uusista radoista toimii myos kahdessa tasossa.
Ratkaisun ansiosta tyhjat laatikot palautuvat helposti
varastolle. Radan tehtavana on luonnollisesti kuljet-
taa laatikoita eteenpain, mutta se toimii myos niiden
valiaikaisvarastona. Jos laatikoita pidettaisiin rulla-
koissa lattialla, kuluisi lattiapinta-alaa varastointiin.

“lhan alkujaan veria siirreltin kymmenilla karryilla ja
tydnneltiin varastolta tuotannon puolelle eri pisteisiin.
Taman jalkeen tuli vapaarata, jossa ei ollut minkaan-
laisia sdhkdja. Painavia laatikoita joutui itse vetdmaan
radalla. Purettiin ensin varaston paassa veret ja tyon-
nettiin laatikot eteenpdin rullarataa pitkin ja tuotan-
non puolella laatikot vedettiin omiin tydpisteisiin. Uusi
rata on monipuolinen, hyvin suunniteltu ja kylla sah-
koistys seka automaatio sdastévat paljolta manuaali-
selta tyolta", Tuononen paattaa.
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FERROPLAN
LUO MITTAVAA TEHOKKUUTTA

Oli kyse sitten kuljettimista tai varastojarjestelmista, Ferroplanin
suunnittelema ja toimittama ratkaisu ndkyy suoraan mitattavana
tehokkuutena. Taltd aukeamalta I6ydat esimerkkeja tehokkuudes-

tamme. Jos koet, ettd me voisimme tuoda tehokkuutta myos teidan [=] [=]
yritykseenne, autamme mielellamme! Lisétietoja Ioydat nettisivuil- L ﬁ
tamme ja myynnin yhteystiedot lehden viimeiseltad aukeamalta. [=]

CASE 1

Ferroplan toimitti kuljetinjarjestelman
Valio Oy:n Riihimaen meijerille.

Tulos: Tehokkuus lisdaantyi
noin 20 prosenttia.

CASE 2

Teuvo-traverssi

Tulos: Teuvo painaa pitkaa ja tehokasta
paivaa Vilppulassa.
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CASE 3

Ferroplan Oy toimitti SKS Group Oy:lle muo-
vilaatikoiden kuljettimet komponenttien kerai-
lylinjastoon.

Tulos: Aiempi kerdilyjarjestelma vei 250 m?,
tilantarve puolittui. Toimitettavat kerailyrivit
paivassa: n. 150-200 rivid. Saapuvat rivit per
paiva: n. 40-60 rivia paivassa. Tarvittava hen-
kilostoresurssi vaheni kolmannekseen.

CASE 4

Levypyora Oy on pyoraosaaja ja terdaksen asian-
tuntijayritys, jolle Ferroplan toimitti kuljetinlin-
jaston maalaamon purkupaahan.

Tulos: Tuottavuus nousi ja maalaamon lapivir-
taus parani, silla lapi kulkee enemman tavaraa.
Tyoturvallisuus parani. Aikataulu piti ja jarjes-
telma toimi heti. Kuljetinrullien pinnoitus on
hyva, eika kulu.

Huollot ja konsultaatiot Huolto klo 8-16
FerroCare +358 40 832 3248
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JYKEVA KARRY ELI JY-KA-TRAVERSS]
05 S!IRTAAAUTOMAATTISESTI
40 TONNIN SAHATAVARANIPPUJA

Ferroplan on saanut jo useita automaatti-

traverssien tilauksia. Kokemusta travers- . .
sahateollisuuden TC-kanavakuivaa-

seista olemme kartuttaneet jo esimerkiksi moihin suunniteltu automaattinen

vaneriteollisuuden toimituksista, mutta traverssi sahatavaranippujen siirtoon
testattu 40 tonnin kuormalla

traverssi on suunniteltu toimimaan
automaattisesti niin, etta ylempi

sen ansiosta asiakkaan tarpeita kuunnellen, jarjestelma ohjaa sen liikkeita
Tarjoamme my@s ratkaisut automaattilastauk- Jy-Kaa voi kayttaa myds manuaalisesti
ylikuormitusrajat, turvaskannerit,
hélytysjarjestelma valvoo

silla maailmalla erilaisia TC-kanavakuivaamo- tyéturvallisuutta

automaattinen traverssi on taysin uusi

ratkaisumme, joka syntyi oman tuotekehityk-

seen. Tuotteellemme on kysyntaa globaalisti,

ratkaisuita on jo lahes 50 kappaletta.

Sahateollisuuden ratkaisumme on Suurimpia asiakkaitamme
ryhmitelty kuuteen tuoteryhmaéan: sahateollisuudessa:
varastojarjestelmat Metsa Fibre
traverssit Stora Enso
mittauskuljettimet Mustola Timber
sivutuotekuljettimet Junnikkala
siirtokuljettimet P6lkky
erikoiskuljettimet MCM Timber
Anaika Wood

Sales Manager
Sawmills & Wood Industry
JYRKI RUSINEN

LISATIEDOT +358 (0)40 8449 069
JA TARJOUS- jyrki.rusinen@ferroplan.fi
PYYNNOT www.ferroplan.fi
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Jy-Kd-traverssi mallikuvassa
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06 FERROPLANIN UUDET
RAUDANLUJAT AMMATTILAISET

lodvottcre trvelllecksd teloor

Antti Ahvenainen Ville Ampuja Erkki Forsstrom Esa Heikkinen
Business Manager, FerroCare Sourcing Manager Development Manager QEHS Manager

Jarkko Heiska Jeroen Hinnen Jarkko Hamaldinen Taisto Innala
Foreman Commercial Director Automation Subcontracting

Jesse Kaukinen Joona Kiuru Minna Kiveléd Petteri Kyyhkynen
Supervisor Installer CFO Project Manager
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Henry Laakso Tanja Lehtinen Piia Malmberg Jussi-Mikko Makkonen
Designer Marketing Coordinator HR Assistant Business Manager, Pallet Master

Harri Maenpaa Sakari Mantyvaara Jesse Patrikainen Jani Pirhonen
Project Manager Installer Installer Designer

Onni Rantti Antti Rousku Raimo Ruhanen Janne Rdmé
Sales Engineer CEO Assembler Assembler

Antti Suokas Niilo Suviola
Welder Automation Designer
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F E R RO Moduuleittain kontteihin
POW E R rakennettu energialaitos -
‘5 paikalliseen energiantuotantoon

Puhtaampi - Paikallinen - Itsendinen

Lammon ja optiona kylman,
hoyryn ja sahkon tuottamiseen

Suorituskyky optimiolosuhteissa:

» Nimellisteho 1 MW (kahdennettavissa)

« Ldmpod 8000 MWh/a

+ Kylmdd 4000 MWh/a

- Sdhkod 750 MWh/a

« Hyvd hyétysuhde

« Puhdistaa direktiivien mddrdadmdt
haitalliset yhdisteet

+ Polttoaineen kdsittelykapasiteetti

+ 250-350 kg/h laadusta riippuen

FERROPOWER OY - Ei tarvitse kiintedd perustusta

Takojantie 4 « Liikkuu viikoissa uuteen paikkaan
16300 ORIMATTILA
+358 207 189 720

Lue lisaa Ferropower.fi

LISATIEDOT
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PALLET MASTE

Jussi-Mikko Makkonen
Business Manager
+358 (0)40 610 2323 /
jussi-mikko.makkonen@pallet

PALLET MASTER
paineilmatoiminen

Taysin automaattinen lastaus- ja purkutoiminto.
Laite tarvitsee paineilmaa ja 230 vV
s@hkdpistorasian. Laitteen kapasiteetti 15 tai 26
lavaa.

_»*

R s
MARNARERE YL

PALLET MASTER
1-5 sd@hkdinen

Laitteeseen voidaan viedd 1-5 lavaa kerrallaan ja
suorittaa automaattinen pinonta tai vastaavasti
siité voidaan hakea 1-5 lavaa kerrallaan. Laitteen
kapasiteetti 15 tai 25 lavaa.

|
i |
| =
im
i .
=
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PALLET MASTER
st@ihkdinen

Taysin automaattinen lastaus- ja purkutoiminto.
Lisaksi voidaan valita pikatoiminto pelkdlle
lastaukselle tai purkamiselle, jolloin toiminto
voidaan suorittaa ilman automaattitoiminnon
viivettd. Laite tarvitsee vain 230 vV
sahkopistorasian. Laitteen kapasiteetti 15 tai 26
lavaa.

PALLET MASTER
teholavoille, séhkéinen

Taysin automaattinen lastaus- ja purkutoiminto.
Lisdiksi voidaan valita pikatoiminto pelkdille
lastaukselle tai purkamiselle, jolloin toiminto
voidaan suorittaa ilman automaattitoiminnon
viivetta.

13 — INVESTMENT IN THE FUTURE



FERRONEWS

09 FERROPLAN LAATUYKSIKON ESITTELY
LAATU KUNTOON, ASIA KERRALLAAN!

“Uusia tuulia on alkanut puhallella Ferroplan-yhteiséssé. Tuiverrusta
saattaa tuntua, mutta uskon siihen, ettd timan jéalkeen koittaa pouta-

sdd ja myotatuuli”, kertoo Ferroplanin QEHS Manager Esa Heikkinen.
Haén jatkaa: “lloisena ja onnellisena olen saanut tutustua miellyttéviin

Esa Heikkinen N i , , ..
QEHS Manager uusiin tyokavereihin. Asennetta ja tahtotilaa l6ytyy.”

-slogan nakyy siis jat-

Tiimeja on vahvistettu kokeneilla asiantun-  kossa myos vastuullisen liikketoiminnan toteutta-

tijoilla, tavoitteena entista systemaattisemman  misessa, luontevana osana Ferroplanin toimintaa.
toiminnan kehittdminen, asiakkaalta asiakkaalle.

"Kaytannon toissa keskitytaan sujuvuuden var- FERROPI AN

mistamiseen, virtaukseen, turvallisiin ja tuottavin
tyotapoihin, jotta turvalliset, ja kestavat tuotteet

L L
voidaan toimittaa asiakkaalle oikeaan aikaan ja E I M I TAAN

tarpeeseen. Meilla on tassa viela tekemista. Toi-

mituksen jalkeen huolehditaan tuotteiden elin- RI M PULOI TA

kaaren aikaisista huolto- ja varaosapalveluista
parhain mahdollisin keinoin”, listaa Heikkinen.
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ME OLEMME
FERROPLAN

Ferroplanin toimittama kuljetinjarjestelméa on asiakkaamme tuotantoketjun vah-
vin lenkki. Suunnittelemme kuljetinjarjestelmat aina tiiviissa yhteistyéssé asiakkaan
kanssa. Ferroplanin laatu, design ja innovatiivisuus ovat syntyneet neljankymmenen
vuoden suunnittelun ja kehittdmisen tuloksena. Me tarjoamme parhaat asiantuntijat,
parhaan palvelukokemuksen seké parhaat huoltopalvelut.

MYYNNIN YHTEYSTIEDOT

JEROEN HINNEN JYRKI RUSINEN
Commercial Director Sales Manager

Puh. +358 (0)50 312 2779 Sawmills and Forest industry

Puh. +358 (0)40 8449 069
ANTTI VILJANEN

Sales Director KALLE VIRTA
Puh. +358 (0)41 504 6706 Sales Manager

Industrial OEM:s
JANNE KENTTAMAA Puh. +358 (0)40 8619 883
Sales Manager
Intralogistics ONNI RANTTI
Puh. +358 (0)40 8448 462 Sales Engineer

Puh. +358 (0)40 6109 440

PAULI RAIHA
Puh. +358 (0)40 5912337

FERROPILAN
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FERROPLAN

40 VUOTTA
2023!

FERROPLAN

@ +358 207 189 720 Takojantie 4, 16300 Orimattila www.ferroplan.fi
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